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Mit gezielter Spezialisierung
am europaischen Markt erfolgreich

MeiBner setzt auf die Fertigung von Tiefgaragentoren

Spezielle Aufgabenstellungen bendtigen ganz spezielle Lisungsonsitze.
Deshalb hat sich der Toranlegenspezialist MeiBner Ende der 90er Johre
gezielt auf den Marktbereich Tiefgaragentore konzentriert. Eine Ent-
scheidung, die sich gelohnt zu haben scheint, Unternehmensinhaber
Ginther MeiGner zog vor gut 100 Besuchern der ersten MeiBner Fach-
hindlertage im badischen Rheinau Ende Mdrz 2007 zumindest eine
pasitive Bilanz, Seit der Griindung des Unternehmens im Jahr 1980
kdnne man ouf eine konsequent pasitive Entwickiung zurlickbiicken

Der Einstieg in das Marktsegment
Tiefgaragentore und die damit verbun-
dene Sperialisierung habe bereits auf
der R+T 2000 viele Besucher Gherzeugt,
auf MeiBner-Systeme umzusteigen.
Damals prisentierte man erstmals ein
speziell auf dieses Marktsegment Zuge-
schnittenes Torsystem. Ein durchaus
gewagter Schritt, wie der Inhaber heute
selbst cinrdumt Allerdings machen
Tiefgaragenlisungen bereits  heute
mehr als ein gutes Drittel des Umsatzes
aus: Von rund 1.500 produzierten Tor
anlagen gingen 600 Tiefgaragen-, GO0
Industrie- und rund 300 Garagen- und
Schaufenstertore in den européischen
Markt. 25 Prozent liefert man ins Aus-
land, etwa in die Schweiz, nach Oster-
reich, Frankreich, Luxemburg und in die

Niederlande, wihrend 75 Prozent der
Produktion auf dem heimischen Markt
abgesetzt werde, Tendenz auf allen
Mirkten steigend,

MNatiirlich nutzte man die Veranstal-
tung in erster Linie dazu, seinen Kunden
neve Produkte und Systeme vorzustel
lem. Allerdings kamen auch praxisrele-
vante Themen widhrend der zweitigi-
gen Veranstaltung nicht zu kurz,  Leider
aus aktuellem Anlass kiinnen wir nicht
oft genug darauf hinweisen, wic sensi-
bel das Thema Sicherheit gerade im
Bereich von Tiefgaragentoraniagen be-
handelt werden muss.” Dipl.=Ing. Wolf-
gang Raufer vom TOV Sid griff den
kirzlich durch zlte Medien gegangenen
Unfall mit einem Tiefgaragenrollgitter-
tor noch einmal auf, um nach wenigen

Sétzen sein Fazit zu ziehen, Hier lzgen
eindeutig technische Mingel bei der
Montage der Sicherheitseinrichtungen
vors,

Raufer appellierte an die Teilnehmer,
sich sowoh| 2n die Montagevaorschrif-
ten der Hersteller wie auch an das all-
gemein glltige Regelwerk der aktuellen
Normung 2u halten. Fahri&ssigkeit konne
teuer werden. Und letztlich ergeben
sich aus Defiziten beim fachgerechten
Einbau und der Umsetzung europdi-
scher Richtlinien und Normen Situatio-
nen, durch die die Existenz eines Unter-
nehmens schiagartig bedroht sein kann.
Allerdings eriffne gerade dic hohe
Fachkompetenz deutscher Handwerker
dic Miglichkeit, sich nicht nur mit der
Maontage, sondern auch mit der War-
tung und Prifung derartiger Anlagen
lukrative Auftrige zu generieren,

Warum der richtige Umgang mit sei-
nen Kunden und die erfolgreiche Neu-
gewinnung einen hohen Stellenwert
genieflen, machte Wolfgang Wienen in
seinem ausfihrichen Referat deutlich.
Der erfolgreiche Vertriebs- und Mar-
ketingtrainer setzte sich mit einigen
grundlegenden Forderungen des erfolg-

Dos neve Tefgaragen-Falttor METG Gberzewgt durch seine kom-
gakten Enboumale und der Offnungspeschwinadigker v maximol
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der zweitdgigen Veronstaltung richt zu kurz,

Vorrongig wollte man seinen Kunden neue Produkte und Spsteme
niitver bringen, ober auch praxisrelevante Themen kamen wihrend
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reichen Verkaufsqespréchs auseinander. Er dokumentierte
an einer Reihe von Fallbeispielen, wie nah Erfolg und
Misserfolg beieinander liegen kinnen. Den Teilnehmern
gab er mit auf den Heimweq: .5 werden nie an dem
gemessen, was Sie vorhaben, sondern immer nur an dem,
was Sie tun."

Um seinen Fachhandelsparinern Aklionen im Bereich
aktiver Kundenwerbung zu erleichtern, setzt Meiliner
einen seiner aktuellen Schwerpunkte such im Bereich des
Marketing. Varbereitete Florpostbriefe warten so zu sagen
nur noch auf das entsprechende Adressenmaterial des
Hindlers. Der braucht die fertigen, personalisicrten An-
schreiben dann nur noch auf den Postweq zu bringen,
tbenfalls vorbereitet ist ein anspruchsvoller Internetauf-
tritt, hier kdnnen die Handier ebenfalls vom Know-how
des Torspezialisten profitieren. Und mit der permanent
verfilgharen Hatline steht dem Handwerk ein Angebaot zur
Verfilgung, dass sich auch auf der Baustelle nutzen ldsst,
Etwa wenn technische Fragen oder Systemfehler auftre-
ten, Lletztendlich fehlt auch ein umfangreiches Sehu-
lungsangebot nicht im Programm, um seine Partner tech-
nisch immer auf dem neuesten Stand zu halten,

Matiriich kamen auch die aktuellen Neuheiten des Un-
ternehmens auf der Veranstaltung nicht zu kurz. An zahl-
reichen Exponaten konnten sich die Tellnehmer von der
Funktionalitdt der Systeme lberzeugen. Ein Angebot, dass
in den grobzigig bemessenen Pausem rege in Anspruch
genommen wurde, Wie etwa beim neuen Tiefgaragen-
Falttor MFTG, das durch seine kompakten Eintaumale von
320 Millimetern [jeweils auf Antriebs- und Gegenseite
und einem Sturzbedarf von nur 50 Millimetern Gberzeunt,
Zwei 230-Volt-Antriebe garantieren eine Offnungszeit von
acht Sekunden,

Bei Meiliner zog man eine SuBerst positive Bilanz, denn
entsprechend groB war die Resonanz der zum Tell weit
gereisten Teilnehmer, Und der Inhaber ist sich sicher, dass
die Fachhdndlertage zukdnftig regelmébig auf der Agenda
des Unternehmens stehen werden.
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Roufer appellierte an die Teilnehmer sich sowah| an die Manto-
gevorschiriften der Hersteller wie auch an dos afipemein gl tige
Regelwerk der aktuetlen Normung zu halten.
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