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Liebe Geschéaftspartner,

klare Konzepte, die gemal den
Anforderungen des Marktes ausge-
richtet sind, langfristige
Planungen, die auf die Bedirfnisse
der Kunden zugeschnitten werden,
das Erkennen von Marktnischen
und eine entsprechende
Positionierung der Firma und der
Produkte, die ErschlieBung neuer
Markte und Kundenkreise; all das
sind Stichpunkte, die ein mittel-
standisches Unternehmen heutzu-

tage in die Tat umsetzen muss,

um auf lange Sicht am Markt
bestehen zu kdénnen.

Lesen Sie in dieser Ausgabe, wie
man auch in schwierigen Zeiten

noch Zuwachse erzielen kann.
Viel Spass.

Ihr meilRner — team
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Gehen auch Sie neue Wege

[ ]

Was macht eigentlich den Markterfolg von meiner und seinen
Partnern aus ?

Die Philosophie

Als mittelstandisches Familienunternehmen fertigt die Firma meiner GmbH
seit 1980 Toranlagen. Den Kunden in den Vordergrund aller Uberlegungen
einzubeziehen, ist der Kernsatz der Firmenphilosophie.

Dadurch entstehen Toranlagen von hdchster Qualitat, selbstverstandlich mit
allen Sicherheitseinrichtungen, Wartungs- und Montagefreundlich.

Die standige Weiterentwicklung der Toranlagen und die vollstandige
Eigenfertigung der gesamten Produktpalette garantieren Produkte auf dem

neuesten Stand der Technik.

Die Marktstellung
meil3ner ist das Synonym fur Sicherheit in der gesamten Torbranche,

meilBner-Tore sind Sicherheitstore. Aber wir bieten weitaus mehr als das.

— J

Uberzeugen Sie sich selbst. i —_—
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weiter auf Seite 2
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Jede Menge Vorteile fur Sie N

Sind lhnen die Lieferzeiten lhres Lieferanten zu lange? Dauert es viel zu lange, um ein Tor lhres
Lieferanten zu montieren? Macht Ihnen Ihr Lieferant mit eigenem Direktvertrieb das Leben schwer ?

T

Das Vertriebssystem
ist ganz klar und eindeutig definiert.
Es gibt keinen Direktvertrieb

von meilRner, wir treten nicht als

regionaler Konkurrent fur unse-
re Partner auf.

Das macht aus unserer Sicht nur die
Preise kaputt und verargert die
Kunden. Deshalb liefern wir aus-

schlieBlich an Fachhandler, d.h. an

Sie. Eine klare Sache.

Die Qualitat

“Qualitat” wird nach einer Umfrage
eines Meinungsforschungs-Instituts
von den Befragten folgendermalen
definiert:

Freundlichkeit, Zuverlassigkeit

und Punktlichkeit.

Das sind die 3 Dinge, die Sie garan-
tiert bei meillner wiederfinden wer-

den. Testen Sie uns !

Eine entsprechende Produktqualitat
bei den Toranlagen versteht sich fur

uns sowieso von selbst.

@ Tiefgaragentore

Die Flexibilitat
Kurze Wege, viel Kommunikation
und eine straffe Organisation brin-
gen lhnen nicht nur kurze
Lieferzeiten, sondern auch gute
Reaktionszeiten. Sie haben eine
Frage, ein technisches Problem ?
Wir finden in klrzester Zeit gemein-
sam eine LOosung. Sicher. Das

zeichnet eine Partnerschaft aus.

Der Srice

wird bei meiliner gro3geschrieben.
Das fangt beim Angebot an, das
haben Sie innerhalb kurzester Zeit.
Wenn Sie wollen, kalkulieren Sie es
sich sogar selbst, auch das ist mog-
lich. Oder vor Ort bei der Montage
gibt es Ruckfragen - einfach bei
unserer Service-Hotline anrufen.
“Da werden Sie geholfen!” Von mor-

gens fruh bis abends spat.

Die lieferzeit

Sie gehoért schon traditionell zu
den wichtigsten Themen im
Baubereich. Und was ist sch6-
ner, als einen Auftrag mal nicht
Uber den Preis, sondern uUber die
Lieferzeit zu bekommen ?!

Hier sind Sie mit meiBner-Toren
immer vorn dabei, denn schnel-
ler und zuverlassiger liefert

meistens keiner.

» » » Die Standard-Lieferzeit

betragt 14 Tage fur alle

MaRRanfertigungen !
» » » Ersatzteile und Lamellen
gibt es auch schneller !
» » » Bei Beschichtungen und
Turen brauchen wir etwas
mehr Zeit, allerdings auch
hier maximal 4 Wochen !
» » » Das gilt auch im Sommer
und im “heilBen Herbst”
der Torbranche !
» » » Das liegt nicht an zu
wenig Auslastung, son-
dern an einer straffen

Organisation !

@ Industrietore
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Eine Partnerschaft fur die Zukunft ]

meiliner sieht seine Kunden als Partner, nur gemeinsam kann man erfolgreich sein. Dahinter steckt

mehr als nur Worte.

Die Produkte

Tiefgaragentore, Industrietore,
Garagen- und Schaufenstertore, das
sind unsere Starken.

Alle Produkte sind technisch in Top-
Zustand, es werden nur hochwertige
Materialien eingesetzt. Und jedes
Produkt unterscheidet sich von dem,
“was die anderen machen”. Wir lie-
fern komplett vorgefertigte, aus-
gereifte Systeme, mechanisch und
elektrisch soweit vorbereitet, dass
die Montage ein Kinderspiel ist. Da

wird vor Ort bares Geld einge-

spart !

Die innovative Technik
Freitragende Torkonstruktionen,
Sektionaltore ohne Torsionsfedern,
Kipptore die nicht ausschwingen,
extrem ruhiger Torlauf, selbstiber-
wachende Automatiksteuerungen,
TUV-baumustergeprifte
Anlagen, umfangreiche Betriebs-
und Montageanleitungen, auf’s
jeweilige Tor abgestimmt.

Sonst noch Fragen ?

Die Montage

Egal ob Sie der Torspezialist sind
oder nur ab und zu ein Tor montie-
ren, mit meiBner-Toren liegen Sie
richtig. Optimal vorbereitet heil3t
nicht nur, daf3 die mechanischen
Komponenten fertig konfektioniert
sind, auch elektrisch ist alles fer-
tig angeschlossen. Sogar die
Leitungen und das Lehrrohr werden
mitgeliefert. Damit vor Ort nichts

mehr schief gehen kann.

Die Partnerschaft

funktioniert nach einem freien
Prinzip. mei3ner ist Systemlieferant
mit Top-Produkten. Wir erheben
nicht den Anspruch ein komplettes
Torprogramm zu haben, aber die
Tore, die wir bauen, kriegen Sie nir-
gends besser und gunstiger.

Mit Sicherheit.

Deshalb: Runden auch Sie lhre
Produktpalette mit Tiefgaragentoren
ab, setzen auch Sie Sektionaltore
ohne Torsionsfedern ein und Rolltore

mit freiem Anrollsystem.

Tiefgaragentore

@® Garagen- und Schaufenstertore
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Das Wichtigste zum Schlul’3 -

Was steht seit Jahren im Vordergrund und wer tragt eigentlich das Konzept bei meil3ner. Auch da

gibt es eine klare Aussage.

Die Sicherheit

Als einer der ersten in der Branche
hat meiRner seine Tore vom TUV mit
einer Baumusterpriufung versehen
lassen. Die EN-Normen wurden bei
uns schon ernst genommen und in

die Tat umgesetzt, da haben die

wenigsten in der Branche auch nur
einen Gedanken daran verschwen-

det. Das bringt Vorsprung.

Maximale Sicherheit war und ist

immer der Mittelpunkt aller

Planungen und Entwicklungen bei

meilRner. Das hat sich bezahlt
gemacht. Heute steht der Name
meillner als Synonym fur Sicherheit.
Das sichert uns und unseren

Partnern die Zukunft !

Prospekt - Anforderung —I

Das Team
Last but not least - man braucht
auch die entsprechenden

Mitarbeiter, um erfolgreich zu sein.

Bei meillner haben Sie es mit einem
jungen, dynamischen Team zu tun.
Alle Mitarbeiter sind seit langem
dabei, das garantiert das notige
Fachwissen und immer die gleichen
Ansprechpartner. Und bei allem
Ernst, wenn es um die Sache geht,
bleibt immer noch Zeit fur den noti-
gen Humor. Man darf ruhig merken,
dass uns die Arbeit mit lThnen

Spall macht.

Das gehort auch zu den Starken
eines mittelstandischen

Familienbetriebs.
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